
Ações para melhorar a performance do RE

Fique por dentro do incremento de portfólio e a quantidade de 
promoções no ciclo. Oriente-os para que aproveitem essas promoções 
para fazer a venda dos produtos, aumentando os ganhos.

Estimule o RE a aumentar a quantidade de clientes que atende, usando 
a Minha Loja Digital e fazendo o anúncio de kits para os clientes.

Monte combos multimarcas com valores promocionais. Por exemplo: em 
compras acima de R$X, com pelo menos 2 marcas diferentes no mesmo 
pedido, você concorre a uma cesta de produtos!

Promova ações promocionais com amostras, atreladas a um certo 
volume de compras

Indicador: Produtividade Multimarcas


